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Heeft uw onderneming te kampen met geld dat 
vastzit bij afnemers, in betaalde voorraden of in 
voorverkochte inkopen? Heeft u daarnaast te 
maken met seizoensgebonden omzet? Dan 
merkt u dat uw financieringsbehoefte sterk 
wisselt en dat het werkkapitaal dat u nodig 
heeft om te investeren niet beschikbaar is. 
MODINT biedt u de oplossing voor dit 
probleem: MODINT Factoring. 
 
Handelsstroom als uitgangspunt 
MODINT Factoring betekent financiering van 
transacties, waarbij gekeken wordt naar de 
totale handelsstroom van uw bedrijf. 
Financiering is bij MODINT Factoring 
voornamelijk  afhankelijk van de kwaliteit van 
de afhandeling van uw leveringen, de kwaliteit 
van uw debiteuren, de spreiding van uw 
uitstaande vorderingen en de risico's van non-
betaling. Het is in mindere mate afhankelijk van 
uw balansverhoudingen. Hierdoor is MODINT 
Factoring in staat uw bedrijf eerder, ruimer en 
langer te financieren dan banken. 
 
Voordelen 
Waar banken veelal maximaal 60% van de 
vordering financieren, kan bij MODINT 
Factoring tot 90% van het factuurbedrag 
gefinancierd worden. Binnen MODINT 
Factoring wordt tot 90 dagen na vervaldatum 
gefinancierd, op zowel Nederlandse- als 
buitenlandse debiteuren. Ondernemers die met 
MODINT Factoring werken kunnen al één dag 
na het overdragen van de facturen beschikken 
over extra financiële ruimte. Met deze extra 
financiële middelen kunt u uw werkkapitaal 
aanzienlijk vergroten. 
 

 
Debiteurenfinanciering 
Uitstaande vorderingen op debiteuren leggen 
een groot beslag op het werkkapitaal van uw 
onderneming. Met de debiteurenfinanciering 
van MODINT Factoring heeft u snel 
beschikking over de benodigde financiële 
middelen. 
 
Inkoopfinanciering 
Iedere inkooptransactie legt druk op uw liquide 
middelen. Met MODINT Factoring worden uw 
(aantoonbaar voorverkochte) inkopen 
gefinancierd, zodat u kansen die zich 
aandienen direct kunt aangrijpen. 
Inkoopfinanciering is altijd in combinatie met 
debiteurenfinanciering. 
 
Voorraadfinanciering 
Goederen in voorraad hebben is in meerdere 
opzichten kostbaar. Bovendien kunt u van het 
kapitaal dat in uw voorraad zit, geen geld 
vrijmaken om als werkkapitaal in uw 
onderneming in te zetten. Voorraadfinanciering 
zorgt ervoor dat u ook met een aanzienlijke 
voorraad kunt blijven investeren. 
Voorraadfinanciering is altijd in combinatie met 
debiteurenfinanciering. 
 
Professioneel debiteurenbeheer 
Wanneer uw facturen niet binnen de 
overeengekomen betalingstermijn betaald zijn 
nemen de professionele debiteurenbeheerders 
van MODINT het beheer van u over. Dit scheelt 
u veel werk en administratieve handelingen. 
MODINT zorgt ervoor dat uw facturen zo snel 
mogelijk worden geïnd, waarbij uw 
commerciële belang nooit uit het oog zal 
worden verloren. De lastige telefoontjes met 



 
 

 

debiteuren behoren voor u voortaan tot het 
verleden. MODINT Debiteurenbeheer draagt in 
belangrijke mate bij aan de verkorting van de 
betalingstermijn en aan het beperken van het 
risico van non-betaling. 
 
Effectief debiteurenbeheer leidt tot een betere 
liquiditeitspositie, tot geringere 
financieringsbehoefte en tot een vermindering 
van uw rentekosten. 
 
Rekenvoorbeeld: 
Omzet per maand gemiddeld: € 400.000,- 
Gemiddelde betalingstermijn     60 dagen 
Financieringsbehoefte  € 800.000,- 
 
Bij terugdringen van de betalingstermijn naar 
45 dagen:  
Omzet per maand gemiddeld: € 400.000,- 
Gemiddelde betalingstermijn     45 dagen 
Financieringsbehoefte  € 600.000,- 
 
Uitgaande van een gemiddeld lagere 
financieringsbehoefte van € 200.000,- tegen een 
rentestand van 6% is het rentevoordeel zo’n   
€  12.000,- op jaarbasis! 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

Besparen 
Naast de genoemde rentebesparing levert het 
voeren van het debiteurenbeheer door 
MODINT u aanzienlijke besparing op porto-, 
bureau- en telefoonkosten op. Besparing in tijd 
en dus op personeel is een bijkomend voordeel. 
Uw tijd wordt efficiënter benut wat ten goede 
komt aan uw bedrijfsresultaat. 
 
Meer weten? 
Wilt u meer weten over de mogelijkheden en 
voorwaarden van MODINT Factoring voor uw 
organisatie? Dan kunt u contact opnemen met 
de afdeling Sales & Customer Services van 
MODINT, telefoon 030 – 232 09 30 of via 
sales@modint.nl. 


